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Ebook Central icerisinde Arama Yapma:

Ebook Central igerisinde yeni arama yapmak ¢ok kolaydir. Aramanizi sayfanin
yukarisinda yer alan “Arama Kutucugu”nu kullanarak ya da gezinme
cubugunda yer alan “Arama” linkini kullanarak yapabilirsiniz.

Sag tarafta yer alan goriintli arama sonug sayfasi 6rnegini gostermektedir.

Arama kelimeniz arama sonug sayfasinda sari renkle vurgulanmaktadir. Her
kitabin alt kisminda kitap ile ilgili kisa bilgiye erisebilirsiniz. Ayrica her kitabin alt
kisminda kitap ile ilgili “Mevcut”, “Talep lizerine mevcut” ya da "Kullanimda"
bilgisine erisebilirsiniz.

Arama sonuglarinizi sonug sayfasinin sol tarafinda yer alan “Aramanizi
Daraltin” basligi altinda yer alan “Basim Yili”, “Konu”, “Dil” ve “Yazar” gibi
filtreler araciligi ile daraltabilirsiniz.

Her kitabin sag tarafinda yer alan;

“Tamamini indir” secenegi ile kitabin tamamini bilgisayariniza ya da mobil
cihazlariniza indirebilir,

“Cevrimici Oku” secenegi ile kitabin icerigine erisip kitabi cevrimici olarak
okuyabilir,

“I¢indekiler ve daha fazla” secenegi ile kitabin icindekiler sayfasina ve kitap ile
ilgili detayl bilgilere erisebilir,

“Kitap rafina ekle” secenegi ile kitabi kitap rafiniza ekleyebilirsiniz.

Sonug sayfasinda yer alan “Boéliim Sonuglari” sayfasi yaptiginiz arama kelimesi
ile en ¢ok ilgili olan kitaplardan en ilgili bélimleri icermektedir.



Ebook Central igerisinde Arama Sonuglan Sayfasi
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Gelismis Arama:

Ne aradiginizi tam olarak biliyor musunuz? Genis kapsamli arama kriterleri
yelpazesi su secenekleri icermektedir:

Anahtar Kelime
Baslik

Yazar

Konu

Basim Yili Arahgi
ISBN

Yayinevi

Seri Baslhgi

LC Konu Basligi

LC Arama Numarasi
Dewey Ondalik Sayisi
Tam Metin

Dil

Bicimi indir

Kitap Erisim Durumu

Kopya Sayisi

Aklinizda belirli bir konu yok mu? “Konulara G6z Gezdir” seceneginden mevcut
konularin listesine bakin, ilginizi ceken konu basliginin tzerine gelip linke
tiklayin ve ProQuest Ebook Central icerisindeki yayinlara ulasin.



Ust Uste sirekli ayni aramayi mi gerceklestiriyorsunuz? Zamaninizdan tasarruf
etmek icin arama kriterlerinizi bir kere girdikten sonra sonug sayfasinin Gst
tarafinda yer alan “Bu Aramayi Kaydet” secenegini secip aramaniza bir isim
vererek aramanizi hesabiniza kaydedebilirsiniz. Aramanizi kaydederken bu
aramayi ¢evrimicgi mi gerceklestirmek istiyorsunuz yoksa arama kriterleriniz ile
iliskili sisteme yeni eklenen yayinlari emailinize mi gdndermemizi istiyorsunuz
bu secimi yapiniz.
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Ebook Central Cevirimi¢i Oku

Ebook Central Okuyucu-igindekiler Tablosu ve Okuyucu Gezinme ipuglan

m m
Ebook Central




Ebook Central Okuyucu arastirmacilar tarafindan saglanan genis geribildirimler
sonucunda gelistirilmistir. Ebook Central Okuyucu sezgisel kesfetme 6zelligi ile
aradiginiz populer 6zelliklere hizl bir sekilde ulasmanizi saglamak amaci ile
gelistirilmistir. Ebook Central Okuyucu’nun arastirmanizi kolaylastirici 6zellikleri
sunlardir:

1. Kitap Ayrintilan

Kitabin kag sayfasi kopyalama ve ¢ikti alma igin uygun bilgisine erisebilirsiniz.

2. Kisisel Notlar

Kitap Uzerinde almis oldugunuz notlari, eklediginiz yer isaretlerini ve yaptiginiz
vurgulamalari bu bélimden gorintileyebilirsiniz.

3. Kitapta Ara

Bu bélimden kitap igerisinde ayri bir arama gergeklestirebilirsiniz. Arama
kelimenizi arama kutucugu igerisine yaziniz. Eger arama sorgunuz birden fazla
kelime igeriyorsa litfen sorgunuzu tirnak isaretleri (“ “) icerisinde yazarak
aramanizi gergeklestiriniz. Arama sonuclari her bélimin yaninda arama
kelimenizin o bélimde ne siklikla gectiginiz gosteren cubuklar ile birlikte
gosterilecektir. Bolimlerin yanlarinda bulunan oklara tikladiginizda asagisinda
arama kelimenizin o bélimde hangi ciimlelerde gecmekte oldugunu
gorebilirsiniz.

4. Tamamini indirme

Kitabin tamamini bilgisayariniza, tabletinize veya telefonunuza 3 adimda
kolayca indirebilirsiniz.

5. CBo6liim indirme

Kitabin istediginiz boliminu PDF dosyasi seklinde bilgisayariniza
indirebilirsiniz. indirdiginiz bélimiin sayfa sayisi toplamda kitaptan cikti
almaniza izin verilen sayfa sayisi miktarindan dusulur.



6. Kopyalama

Gezinti cubugundaki “Kopyala” butonuna tikladiginizda bulundugunuz sayfanin
tamamini kopyalayabilirsiniz. Eger bulundugunuz sayfa icerisinde bir bolimu
kopyalamak isterseniz; kopyalamak istediginiz bolimu sectiginizde sayfada
acilan meniiden “Kopyala” segenegini sectiginizde bu bolimi
kopyalayabilirsiniz.

7. Cikt1 Alma

Cikti alma butonuna tikladiginizda acilan pencereden yapacaginiz secimle
isterseniz bulundugunuz sayfanin ya da istediginiz sayfa araligindaki sayfalarin
ya da bulundugunuz boélimun ciktisini alabilirsiniz. Seciminizi yaptiktan

sonra “Devam Et” butonuna tikladiginizda kitabin atif bilgisini de igeren bir PDF
dosyasi olusturulacaktir. Bu dosyayi acarak cikti alabilir veya dosyayi
bilgisayariniza kaydedebilirsiniz.

8. Kitapliga Ekle

Kitapliga ekle butonunu tiklayarak bu kitabi cevrimici kitapliginiza
kaydedebilirsiniz. Kitabi daha 6nce kitapliginiza kaydetmisseniz bu buton
secilebilir olarak goriintilenmeyecektir.

9. Baglantiyi Paylas

Baglantiyi paylas butonuna tikladiginizda kitap icerisinde bulundugunuz
sayfanin URL adresini kopyalayip paylasabilirsiniz.

10. Atif Bilgisini Goster

istediginiz atif stilini secerek atif olusturabilirsiniz. APA, Chicago/Turabian -
Notes-Bibliography, Chicago/Turabian - Author-Date, Harvard, MLA, ya da
Vancouver gibi atif stili seceneklerinden bir tanesini segebilirsiniz. Eger bu atif
stilleri haricinde tercih ettiginiz bir atif stili varsa “Ayarlar” bolimunden kendi
atif stilinizi olusturabilirsiniz.



Kitap igerisinde Arama-Arama Sonuglar Ve Okuyucu Gezinme ipuglar
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11. Boliim ve Sayfaya Gore Terim Arama

icindekiler bélimiinii genisleterek arama teriminizin hangi béliim ve hangi
sayfalarda gectigi bilgisini goriintiileyebilirsiniz. ilgili sayfaya yonlendirilmek icin
metin Uzerine tiklamaniz yeterli olacaktir.

12. Olgek (Yakinlastir/Uzaklastir/Genislige Sigdir/Sayfaya Sigdir)

Gezinti cubugundaki (+) secenegi ile metni yakinlastirabilir ya da (-) secenegi ile
metni uzaklastirabilirsiniz. Ayrica bu bélimden metni genislige sigdirabilir ya da
sayfaya sigdirabilirsiniz.

13. Sayfaya Git

Kitap icerisinde gitmek istediginiz spesifik bir sayfa varsa, sayfa numarasini bu
kutucuga girip enter tusuna bastiginizda ilgili sayfaya ulasabilirsiniz.

14. Onceki/Sonraki

Onceki ve sonraki tuslarini kullanarak bulundugunuz sayfadan bir 6nceki
sayfaya ve sonraki sayfaya ulasabilirsiniz.

15. Ayarlar

Ayarlar bolimunden sifrenizi degistirebilir, kullanmak istediginiz atif stilinizi
secebilir ve daha bircok secenege ulasabilirsiniz.



Vurgulamalar, Notlar ve Yer isaretleri:

Vurgulamalar, Notlar ve Yer isaretieri
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1. Kisisel Notlar Penceresi

Kisisel Notlar penceresi kitap tizerinde yapmis oldugunuz vurgulamalar,
aldiginiz notlar ve eklediginiz yer isaretlerinin tamamini icermektedir. Kitap
Uzerinde yapmis oldugunuz tim islemler bulunduklari sayfalar altinda tiirlerine
gore siralanmaktadir.

2. Vurgulamalar - Kisa Yol Meniisii

Sayfa lizerinde istediginiz metni sectikten sonra sayfa tzerinde agilacak kisa yol
menusinden sari, mavi ve pembe renklerinden bir tanesini secerek se¢mis
oldugunuz metni vurgulayabilirsiniz.

3. Vurgulamalar - Ara¢ Cubugu

Sayfa Uzerinde se¢mis oldugunuz metni arag¢ cubugunda yer
alan “Vurgula” butonunu secerek vurguladiginizda metni sadece sari renkte
vurgulayabilirsiniz.

4. Not Ekle — Kisa Yol Meniisi

Sayfa Uzerinde istediginiz metni sectikten sonra sayfa lizerinde acilacak olan
kisa yol mentistinden not ekle isaretini tikladiktan sonra agilacak pencere
notunu ekleyip daha sonra “Kaydet” butonuna tikladiginizda notunuz metinin
sol tarafina eklenecektir.

5. Not Ekle — Ara¢ Cubugu

Eger sayfa Uizerinde secili bir metne not ekleme yerine tim sayfaya bir not
eklemek istiyorsaniz ara¢ cubugunda bulunan “Not Ekle” secenegini
kullanabilirsiniz.

6. Yer isaretleri

Arag cubugunda yer alan “Yer isareti Ekle” butonunu tiklayarak ya da sayfanin
sag Ust tarafinda bulunan yer isareti isaretini tiklayarak bulundugunuz sayfaya
yer isareti ekleyebilirsiniz.



Kitap Rafindan Notlan Disari Aktarma
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7. Notlarinizi Kitap Rafinizdan Disari Aktarma

Kitap Gzerinde almis oldugunuz notlari isterseniz disari aktarabilirsiniz. Kitap
rafinizda kitabi bulun, kitabin sag tarafinda bulunan “Daha Fazla” secenegini
tiklayin agilan mentiden “Notlari Disari Aktar” secenegini segin. Bu sekilde
kitap Uzerinde almis oldugunuz notlari disari aktarabilirsiniz.



Kitabin Tamamini indirme:

ProQuest Ebook Central kitabin tamamini indirme igin bir ¢ok segcenek
sunmaktadir.

Kitabi bilgisayariniza, tabletinize veya cep telefonunuza indirmeye imkan
tanimaktadir. ilk adimda siz kitabi hangi cihaziniza indirmek istediginizi
sectikten sonra izlemeniz gereken adimlar icin biz sizi yonlendiriyor olacagiz.

Ebook Central Kitabin Tamamini indirme - Cihazlar

1.Hangi cihazi kullaniyorsunuz?

® o e -

Dizustu Masaustl i0S Android Diger
(iPad, iPhone, iPod) (Telefon, Tablet)

® Kendi bilgisayarimi kullanryorum

O Herkese agik bir bilgisayar kullaniyorum




Adobe Digital Edition Kurulumu

Eger diz Gstl yada masa usti bilgisayar kullaniyorsaniz bilgisayarinizda Adobe

Digital Edition programinin kurulumunu gerceklestirmeniz gerekmektedir.
Adobe Digital Editions programi Adoobe Reader’dan farkl bir programdir.
Adobe Digital Edition programini licretsiz olarak edinebilirsiniz.

Eger isterseniz licretsiz olarak olusturacaginiz Adobe ID ile bilgisayariniza

indirdiginiz kitabi diger cihazlariniza da (tablet, cep telefonu) indirebilirsiniz.
Fakat kitaba sadece bilgisayarinizdan erismek istiyorsaniz bu islemi yapmaniza

gerek yoktur.

Adobe Digital Editions Kurulumu

Vv

2.Kur

Sunlara ihtiyaciniz olacaktir: Adobe Digital
Editions

Adobe Digital Editions kitaplart indirmek igin gereklidir. Bu tcretsiz yazilim,
Adobe Reader'dan farklidir

Kitabi bagka bir cihaza aktarmak igin ticretsiz bir Adobe ID de gereklidir
Kitaplarin bu bilgisayarda okunmasina gerek yoktur

Alin Adobe Digital Editions

Bu adim tamamlandi»

B |




Ebook Central — Kitap indirmeyi Tamamlama

r ~

3.indir

Relationship Marketing

Yazar: Buttle, Francis A
Uzunluk: 215 Sayfalar

Dosya Boyutu: 5110K (5.0MB)

SURE BiTiMI- -
Select... v

BIGIMI INDIR: @ PDF

Kitabinizi indirin

Yardima mi ihtiyaciniz Var?

Adobe Digital Editions — Tamami indirilmis Kitap

Tamami indirilmis bir kitabin Adobe Digital Editions programindaki gérinustyle ilgili bir drnek.

Bl Adobe Digital Editions - Relationship Marketing =B ¥

File Edit Reading Help

< Library n

| 4 Table of Contents
Cover
Contents
Preface
1 - Relationship marketing
2 - Supply-chain relationships
3 - Principal-anent relationships
4 - Business-10-business relatonshigs
S - Internal relationships
6 - Retail banking
7 - Corporate banking
& - Credit cards
9 - Financial advisers and savings and investment products
10 - Airlines
11 - Haspitality
12 - The acvertising agency-client relationship
13 - Relationship marketing within the not-far-profit sector
14 - Where do we go now in relationship marketing?

Ingex




B6liim indirme:

Béliim indirme; kitabin bir bdlimiind, bir sayfasini yada belirli araliklarda ki
sayfalari PDF formatinda indirmenize imkan tanir. indireceginiz PDF taranabilir
ve secilebilirdir ve atif bilgisi icerir. B&lim indirmeye; Béliim Sonuglari, Detay
Sayfasi ya da Ebook Central Okuyucu ara¢ cubugundan erisebilirsiniz.

Genellikle ¢ikti alinmasina izin verilen oran birgok kitap i¢in her kitabin %40’hk
bolliminil icermektedir. Bu nedenle belirli bir aralikta sayfanin ya da bolimin
ciktisini aldiginizda (ya da PDF olarak indirdiginizde) bu oran izin verilen
orandan dusllecektir.

Boliim Indirme - Detay Sayfasi
- eyl Ina
slationehin Mar - BiBLIYOGRAFiIK BiLGILER
Relationship Marketing
vazan Buttle. Francis A BAGLIK Relationzhip Marketing
T BAZLIK Theory and Practice
BULUMABILIRLIK SERILER Marketing
Kurumunuzun bu kitaba simirsiz erisimi bulunmaktadir.
YAYINEVI SAGE Publications
!! migi Okumaya Uygun EASKI VAYIN 1996-05-28
smak igin kalan =ayfa sayiz yf e
v EED yazairmak ya da bolum indirmek igin kalan sayfa sayis (43 sayfagan
J : - ! N EKITAFP YAYIN N/A
TARIHI
M Geviimigi Oku =, Tam Indirmeye Uygun
v En fazla 21 glin boyunca bu kitabi inceleyin. Al English
BASILI YAYIN 9781853963131
BN
) Bélim indirme
E-HITAP ISBN 9781849206761
[ B Kitap Rafina Igindekiler Agiklama .
Kaydedildi DiGER ISEN 1853963135
& Kitabin Baglantisim P ! ran £
Paylas IGINDEKILER
LC KON Marketing
. ) — BASLIKLAR Customer relations.
= Kitaptan Alinu Yap Love Customer services
- Quality control.
Contents Electronic books. — local
Preface LC ARAMA [HF5415 — .R455 1996eb|
MNUMARAS
Relat hip marketir
DEWEY ONDALIK 658.812
~ . SAYISI
N BELGE TURC Book
ips
5 - Internal relationships

1. Detay Sayfasi Boliim indirme

Detay Sayfasindan “Béliim indirme” ikonunu seginiz.



Béliim indirme Pop Up Menii — Detay Sayfasi

BOLUM iNDIRME

ALINTI STiLl APA

BOLOM Cover

o

[NETRN Devam et

2. Detay Sayfasi Boliim indirme - Pop Up Menii

Aclilan pencereden alinti stilini ve indirmek istediginiz b6limi sectikten sonra
PDF olarak bilgisayariniza indirebilirsiniz ya da ¢ikti alabilirsiniz.



BOLUM iNDIRME

SAYFAARALIGI () Gegerli sayfa

) Sayfa u ML

En fazla 43 sayfa

® Gegerli Bolim

ALINTI STiLi APA

4

Iptal  EOEELEE

3. Ebook Central Okuyucu Ara¢ Cubugundan Béliim indirme

Ebook Central Okuyucu ara¢ cubugundan “Béliim indirme” ikonunu secerek
isterseniz bulundugunuz gecerli b6lim ya da bulundugunuz gecerli sayfayi ya
da belirli bir sayfa araligini secerek PDF formatinda indirebilir ya da cikti
alabilirsiniz.



Ebook Central Kitap Rafi:

ProQuest Ebook Central igerisindeki kitap rafiniz indirmis oldugunuz, 6diing
almis oldugunuz ya da kaydetmis oldugunuz kitaplari takip etmenize ve
digerleriyle paylasmaniza imkan tanir.

Ebook Central Kitap Rafi iglevleri

Kitap Rafi 0 q F @ﬂ

B Research 6 4B
Indirlenler ve Odiing Alinanlar 1 G 1y cee 0 hichisegme = Ik & GORE SRALA Bayik vl
En Son Goriintiilenenler 5

a Not Alinms Kitaplar 2 masa| - CoeXistence of Multiple Lotus Domino Releases in an LPAR n:

0= Environment on the IBM eServer iSeries Server
Kitap Rafina Kaydedildi @

=@ -
[BM Redbooks 18 M 2003 h

’ I B Research - 15 G780738425856,

M Marketing ] $Mevcut 0 Kisisel notlar

B Isletme ] _
Jane Addams in the Classroom "

Schaafsma, David University of llinois Press 2014

iii
=

" Yeni Klasor O &
i 158K 9780252038662, 9780252096600

Essays bringing Jane Addams’s innovative ideas on education to the teachers of today
and tomorrow

$Mevcut 0 Kisisel notlar

Relationship Marketing : Theory and Practice n:
Buttle, Francls A SAGE Publications 1996

iii
=

15N 9781853963131, 9781849206761
SERILER: Marketing

This book, written by & group of outstanding UK researchers, pinpoints the essence and
scope of relationship marketing and vividly demonstrates its applicability in different
industries. Relationship

$Mevcut 5 Kigisel notlar




1. indirilenler ve Odiing Alinanlar

indirmis ya da 6diing almis oldugunuz kitaplara buradan erisebilir ve kitaplara
erisim icin ne kadar surenizin kaldigini kolayca takip edebilirsiniz.

2. En Son Gorintiilenenler

En son goriintiilemis oldugunuz (18 kitaba kadar) kitaplari buradan
gorebilirsiniz.

3. Not Alinmis Kitaplar

Eger kitaplar Gzerinde not aldiysaniz, vurgulama yaptiysaniz ya da yer isareti
koyduysaniz tiim bu bilgilere bu bélimden kolayca erisebilirsiniz.

4. Kitap Rafina Kaydetme

Kitap rafinizda klasoérler olusturarak kitaplarinizi organize edebilirsiniz. Kitap
rafinizda “Research” klasori olusturulmus olarak gelecektir fakat ihtiyaciniz
olmasi durumunda yeni klasorler ekleyebilirsiniz.

5. Kisisel Notlar

Bu bolimden kitap seviyesinde almis oldugunuz notlara, vurgulamalara ve yer
isaretlerine kolayca erisebilirsiniz.

6. Siralama

Baslik, katkida bunanlar, basim yili veya yayinevine gore kitap rafinizdaki
kitaplari siralayabilirsiniz.

7. Klasore Baglantiyi Paylas

Klasorin linkini kurum icindeki arkadaslarinizla paylasabilirsiniz.



8. E-posta Klasori

Klasor icerigini diger Ebook Central kullanicilarina elektronik posta araciligiyla
iletebilirsiniz.

9. Disa Aktarim Klaséri

Klasor igerigini .csv formatinda disa aktarabilirsiniz.

10. Alinti Klasori

istediginiz alinti stilini (APA, Chicago/Turabian - Notes-Bibliography,
Chicago/Turabian - Author-Date, Harvard, MLA veya Vancouver) secerek klasor
icerigini Refworks/Flow ya da Ednote/Civati aracglarina aktarabilirsiniz.

12. Kitaptan Alinti Yap

istediginiz alinti stilini (APA, Chicago/Turabian - Notes-Bibliography,
Chicago/Turabian - Author-Date, Harvard, MLA veya Vancouver) sectikten
sonra kitaptan alinti yapabilirsiniz.



Kitap Rafi - Notlari Digan Aktar, Kitabin Baglantisini Paylag, Suraya Kopyala ve Kaldir

Kitap Rafi

Marketing p e a i B

indinilenler ve Odung Alinanlar 1 TOMOnO Se¢ (7 Highirini Segme ~ e GORE SIRALA Dagiek {v}
En Son Goruntilenenler 5
Not Alinmis Kitaplar 2 Cell Phone Culture . Mobile Technology in Cveryday Life m ==

Goqqgin, Gerard Taylor and Francis 2012

Kitap Rafina Kaydedildi [2 Norlar Diga Aktar

SN 9780415367431,9781136798719

& Research 3 Providing the first comprehensive, accessible, and international introduction to cell phone & Kitabin Baglantisini Paylas
B Marketing -~ culture and theory, this book Is and clear and sophisticated overview of mobile ~» Suraya kopyala
telecommunications, putting
& ~
W [sletme 1 @ Talep uzenne mevcut 0 Kigisel notlar y B Kaldu

#% Yeni Klasor

Marketing - The Management Way m (]
[ Weinstemn, Amold K. Taylor and Francis 2014
ISON: 9781138794054, 9781317038050

A: Houtledge Library Editions: Marketing

Drawling from the behavioural sclences, management theory, quantitative decision theory
and marketing theory, this book presents a comprehensive approach 1o marketing
decision-making and lllustrates wh

Talep iizerine meveut 0 Kisisel notlar

Relationship Marketing - Theory and Practice (1]
Buttle, Francis A SAGE Publications 1996

ifi
6]

158N 9781853963131, 9781849206761
SERILER Marketing

This book, written by a group of outstanding UK researchers, pinpoints the essence and
scope of relationship marketing and vividly demonstrates its apphcability in different
industries. Relationship...

$Mevcut 5 Kisisel notlar

11. Notlari Disan Aktar, Kitabin Baglantisini Paylas, Suraya Kopyala ve Kaldir

Notlarinizi ve yer isaretlerinizi disari aktarabilir, kitabin baglantisini paylasabilir,
kitabi baska bir klasére kopyalayabilir ya da kitabi kitap rafinizdan
kaldirabilirsiniz.

13. Se¢, Kopyala ya da Kaldir

istediginiz kitaplari sectikten sonra bu kitaplari yeni ya da var olan bir klasére
kopyalayabilir ya da kitap rafinizdan kaldirabilirsiniz.






